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El presente libro se centra en las evoluciones de la antropologia econdémica
“después de la transformacién fundamental acontecida en las ciencias sociales entre
los afnos setenta y noventa, y que no ha agotado todos sus efectos” (p. 3): el
debilitamiento de las barreras disciplinares. Los economistas son los primeros en
hacerlo con los trabajos pioneros de Gary Becker (1965), utilizando los instrumentos
conceptuales y metodologicos de la ciencia econémica “para analizar los
comportamientos humanos en toda su generalidad” (p. 3). En los afios ochenta,
socidlogos como Harrison White (1981), Mark Granovetter (1985) o Viviana Zelizer
(1985) exploran la modernidad econémica “integrando la historia y las instituciones”
(p- 3). La antropologia se ha igualmente interesado por la modernidad planetaria,

estudiando las transformaciones de las sociedades contemporaneas.

La etnografia econdomica resulta del didlogo entre la perspectiva antropologica y
la ciencia econémica; sabiendo que esta etnografia es un método aplicable a los objetos
econdmicos que permite cuestionar las categorias de pensamiento y los confronta a las
categorias de la practica (Bourdieu, 1972). A su vez, la etnografia intenta “comprender
las transformaciones econdmicas en su globalidad, asi como sus efectos sobre los
lugares y las personas” (p. 5) y busca superar las barreras disciplinares y
metodologicas. En ese sentido, la etnografia econémica es sumamente eficaz para
comprender el mundo multiple y global resultante del final de la Guerra Fria con sus
continuas recomposiciones. Para la etnografia, que utiliza la observacion participante
y recurre a la documentacién histérica o a la arqueologia, “la cuestién esencial es
practica y no tedrica: ;Doénde conviene situarse para observar [los] hechos

significativos?” (p. 6).

En el primer capitulo, titulado Una mirada alejada, los autores indican que lo
propio del enfoque etnografico es “su capacidad para poner a distancia las categorias
del observador” (p. 9). A lo largo del siglo XX, “ha constituido un campo de
investigacion particularmente activo”, especialmente desde la obra pionera de
Bronislaw Malinowski (1922), “basada en una etnografia de los intercambios en las
islas Trobriand” (p. 9). Estos primeros trabajos “se inscriben en una critica
empiricamente fundamentada de las teorias clasicas de la economia primitiva como la
econémica del trueque” (p. 9). Con L’essai sur le don (1925/2012), Marcel Mauss
propone “una primera sintesis tedrica de estos [trabajos] que aspiran a comprender,
no solamente las economias primitivas y arcaicas, sino también las demas, para poder

reformarlas” (p. 10).

La edad de oro de la antropologia econémica se sitiia entre los afios treinta y
setenta del pasado siglo con los debates entre formalistas y sustantivistas. Los

primeros se apropian la definicién neoclasica de la ciencia economica, que “estudia el
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comportamiento humano como una relacion entre unos fines y unos medios raros que
tienen unos usos alternativos” (Robbins, 1935), y aplican los conceptos y métodos de
esta corriente a las sociedades pasadas y lejanas (p. 10). Los segundos, en cambio, se
identifican con la definicion clasica de la ciencia econdémica, que comparten con los
marxistas: “la economia estudia las formas y las estructuras sociales de la produccion,
del reparto y de la circulacion de los bienes que caracterizan la sociedad en un

momento determinado de su existencia” (p. 10).

Posteriormente, Pierre Bourdieu (1958, 1963, 1977) aborda las cuestiones
economicas desde otra perspectiva. Interesindose por Argelia durante la época
colonial, observa “la confrontacion violenta entre la economia tradicional y la
economia colonial que analiza desde una perspectiva historica inspirandose en Weber,
antes de proponer una combinacién inédita entre la teoria weberiana de la dominaciéon
legitima y el analisis maussiano del don” (Dufy y Weber, 2023, 12). “Su teoria del
habitus le permite dar cuenta de los efectos de los cambios econdémicos, que son
también unos cambios culturales, sobre el destino de los grupos sociales” (p. 12).
Conviene recordar, a ese propdsito, que “la etnografia es un enfoque descriptivo de los
hechos sociales que tiene en cuenta sus significados indigenas” (p. 13). Definida,
durante un largo periodo, como una ciencia de la proximidad, se ha visto afectada por
la descolonizacion, la estandarizacion cultural y la desaparicion de las sociedades
tradicionales (p. 14). Tras un periodo de crisis, ha decidido analizar las sociedades

occidentales contemporaneas (pp. 14-15).

Una tercera corriente de la etnografia econémica, que agrupa a las teorias de los
mundos imbricados, busca “analizar las practicas individuales [ubicadas] en el cruce de
diferencias escenas sociales que imponen unos comportamientos normalizados;
centran su atencion en la construccion institucional de estas escenas sociales y en las
normas indigenas, socialmente diferenciadas, que juegan con sus fronteras” (pp. 17-
18). Estos principios de comportamiento hacen referencia a unos mundos, “a la vez,
naturalmente separados y socialmente conectados. (...) Estos mundos estan
entrelazados unos con otros en la trama de la vida diaria” (p. 18). No se trata de
“admitir una especializacion disciplinar basada en las fronteras entre estos mundos,
sino de estudiar simultaneamente su funcionamiento especifico y los vaivenes de los
individuos entre diferentes circuitos” (p. 18). Asi, inspirandose en la teoria ideal-tipica
de Weber, Grignon y Passeron (1989) indican que “las sociedades no modernas oscilan
entre el tipo tradicional (...) y el tipo carismatico (...), hasta el momento en el cual la

legitimidad carismatica (...) se rutiniza [convirtiéndose] en legitimidad legal-racional”
(p. 20).

La clave interpretativa de estas teorias consiste en analizar:
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Las condiciones de felicidad, objetivas y subjetivas, de una transaccion dada.
Dos casos de figura se presentan. Bien, las transacciones se enmarcan en un
sistema juridico o normativo y un dispositivo material que les retira cual-
quier ambigiiedad. Bien, los diferentes socios de una transaccion determina-
da tienen a su disposicion varias maneras de pensarla y juegan con esta am-

bigiiedad para inscribir su accién en varios registros (p. 21)
En ambos casos,

La esencia del trabajo etnografico consiste en poner de manifiesto, a partir
del analisis fino de las transacciones, los marcos en los cuales toman su signi-
ficado para sus socios. Estos marcos cognitivos estan formados por el lengua-
je y por los diversos procedimientos de calificaciéon y de transaccion. (p. 21)

En esta Optica, “los rituales de transaccion son unas técnicas socialmente eficaces,
[ya que] permiten inscribir el acontecimiento en una serie de acontecimientos simila-
res y son utilizados para abrir o clausurar una secuencia que tiene sentido” (p. 21).

El dialogo entre la etnografia y la ciencia econémica se ha organizado en torno a
la cuestién del calculo. De hecho,

La etnografia estudia el conjunto de los comportamientos humanos, siempre
y cuando sean observables, mientras que la economia se basa en la posibili-
dad, para el economista, de efectuar calculos. Por lo tanto, la etnografia eco-
némica puede interesarse por las diferencias entre los calculos efectuados
por el economista y [aquellos realizados] por los indigenas. (p. 22)

Sabiendo que la manera de calcular es indisociable de las formas de hacer y de
pensar. Para calcular, es preciso “establecer una correspondencia entre unos nimeros
y una realidad: es la dimension clasificatoria y evaluadora de las actividades economi-
cas” (p. 22). Supone, igualmente, inscribir estos nimeros en unas series. Por ultimo, es
necesario efectuar unos calculos legitimos, es decir que sean aceptables para la mayo-
ria.

A su vez, intercambiar implica valorar, sopesar y designar los objetos; siendo
consciente de que “las competencias de los agentes en calculo no estan dadas, sino que
son el producto de una sociabilizacion [y de un aprendizaje]” (p. 23). En el ambito mer-
cantil, “el calculo y la racionalidad son unos dispositivos que [contribuyen] al marcaje
de las transacciones [y] a la construccion de la ficciéon mercantil. Son unos instrumen-
tos activos de la teoria econémica” cuyo rol consiste en fomentar, ordenar y constituir
la realidad econémica (p. 23). Los nimeros tienen, asimismo, una dimension ordinal
“que confiere a los objetos [designados] por unos numeros un orden [y] una clasifica-

cién” (p. 23). A ese respecto, la etnografia econémica “se encuentra, hoy en dia, en la



Eguzki Urteaga

interseccion de varios campos de investigacion especialmente activos, definidos por
sus objetos (...): los estudios sobre las ciencias y técnicas, los estudios cognitivos, las
investigaciones que articulan derecho y ciencia econémica”, etc. (p. 24).

En el segundo capitulo, centrado en los conceptos universales, las investigadoras
galas recuerdan que Mauss subraya que todos los intercambios no son mercantiles, a
la imagen del don, que se caracteriza por tres obligaciones: dar, recibir y devolver. En
las sociedades, consideradas como primitivas, “los intercambios y los contratos se ha-
cen bajo la forma de regalos, en teoria voluntarios, pero, en realidad, obligatoriamente
hechos y devueltos. Estas obligaciones sociales que vinculan a las personas entre si,
dependen de multiples instituciones religiosas, juridicas, morales, politicas, familiares
y econdmicas (p. 25). Mas alla, Mauss muestra el caracter ambivalente del don, que es,
a la vez, sinébnimo “de lucha y de intercambio pacificador, que puede revertir, agravar
o debilitar las jerarquias sociales que cristalizan las relaciones de fuerza reversibles” (p.
25). Pueden distinguirse cuatro tipos de dones: dos que aluden a sistemas de prestacio-
nes totales (el don agndstico descrito por Boas y el circuito de intercambios analizado
por Malinowski) y dos formas de transacciones no mercantiles (la relaciéon de dona-
cién personal y el don puro).

Para la etnografia econémica contemporanea, las transacciones mercantiles y las
transacciones no mercantiles coexisten en todas las sociedades, aunque se refiera “a
dos regimenes diferentes de derecho contractual y a dos sistemas diferentes de presta-
ciones econdémicas” (p. 26). En un régimen de intercambio mercantil, “los objetos estan
separados de los individuos que intercambian y el derecho real esta separado del dere-
cho personal” (p. 26). En un régimen de intercambio no mercantil, “las cosas no estan
separadas de las personas” (p. 26). En este caso,

El contrato y el intercambio no mercantil vinculan, a la vez, personas entre si
y no individuos: comprometen a toda la comunidad en nombre de la cual ac-
taan. Las cosas intercambiadas no son objetos ordinarios: son cosas preciosas
(...) que comprometen a las personas entre los cuales circulan. Por dltimo, los
intercambios de regalos, no son solamente (...) unos intercambios de bienes o
de riquezas, sino también unos intercambios de bromas y de injurias, de ritos
y de ceremonias; unos intercambios de amabilidades que propician el mante-
nimiento de la relacion (...). Por lo tanto, [constituyen] un sistema de reglas,
lo mas a menudo implicito. (p. 26)

Estas reglas pueden ser juridicas cuando aluden a la existencia de sanciones im-
puestas por la sociedad a individuos o personas que no las respetan; o de interés, cuan-
do hacen referencia a la existencia de incentivos que conducen individuos o personas a

respetarlas (p. 27). Inspirandose en la sociedad maori de Nueva Zelanda, Mauss se re-
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fiere a la “fuerza de las cosas”, es decir a las propiedades intrinsecas de las cosas inter-
cambiadas: por una parte, “estas cosas dotadas de una fuerza son distintas de los obje-
tos ordinarios”; y, por otra parte, “la cosa intercambiada que circula conserva el rastro
de las personas entre las cuales ha circulado” (p. 29). Precisa que “el vinculo entre co-
sas y personas en los regimenes de intercambio no mercantiles ha sido reforzado por
los estereotipos de finales del siglo XX” (p. 30). Asi, ciertos objetos preciosos tienen un

caracter inalienable, tales como las joyas de la corona, y no pueden circular.

El texto de Mauss ha dado lugar a multiples lecturas, a veces contradictorias.
Globalmente, es posible distinguir diferentes regimenes de intercambio no
mercantiles: “dos sistemas de prestaciones totales descubiertos en contextos culturales
especificos, el potlatch agnostico y la kula pacifica; [y,] dos formas de transacciones sin
mercado, la violencia simbolica del (...) gift y las condiciones necesarias para que un
don y un contra-don [sean puros]” (p. 31).

* El potlatch es una costumbre presente en las sociedades indias del noroeste
americano. Mauss sistematiza esta nocién “para designar a todas las prestaciones
totales de tipo agnodstico” (p. 31). Se trata de una gran fiesta que redne a una tribu,
e incluso a varias, para intercambiar regalos en una Optica competitiva. “En esa
lucha de generosidad, se trata de establecer una jerarquia entre los diferentes
grupos y sus representantes: el vencedor sera el que habra ofrecido, e incluso
destruido, la mayor riqueza posible” (p. 31). Los protagonistas de un potlatch
“deben manifestar todo su desprecio hacia la riqueza en si y todo el valor que
conceden a su honor [y] a su prestigio, mostrandose lo mas generosos y
derrochadores posibles” (p. 32).

* La kula “es una forma pacifica y regulada de intercambio empresarial que se
acomoda, a la vez, de una mayor estabilidad en las relaciones sociales y de una
mayor diversidad de prestaciones” (p. 32). Malinowski pone de manifiesto, en su
estudio sobre las islas Trobriand, ese “ciclo de intercambios de gran magnitud y
de larga duracién. (...) El reto consiste en estar vinculados, de manera duradera, a
prestigiosos socios” (p. 32). De hecho, “la kula funciona segin un principio de
reciprocidad ritual entre personas que se vinculan unos a otros a través de
intercambios regulares”; sabiendo que el intercambio puede ser simple o

generalizado (p. 33).

En ambos casos, dos aspectos son esenciales: por un lado, “un periodo de tiempo
incompresible separa el primer don del contra-don”; y, por otro lado, “el don agranda

el donante y rebaja el donatario” (p. 33).
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En el tercer capitulo, que aborda los mercados y las monedas, las autoras indican
que, “para la etnografia, ni el mercado ni la moneda constituyen unas entidades direc-
tamente observables: lo que observa son unas transacciones mercantiles y unos usos
de la moneda. No aisla, a priori, estas transacciones, ni de las personas comprometidas
en ellas, ni de las cosas que circulan, ni de los marcos institucionales que las definen”
(p- 39). En cuanto a la moneda, “antes de preguntarse sobre sus funciones, se interesa
por la diversidad de sus formas y de sus usos” (p. 39). Asimismo, la etnografia econo-
mica analiza:

El trabajo de construccién y de mantenimiento de las instituciones que for-
man las relaciones de fuerza, los vinculos de dependencia personal, los esta-
tus de las partes implicadas, asi como las estrategias de los individuos y de
los colectivos [que se encuentran] en situaciones de incertidumbre. (p. 39)

Lo cierto es que el enfoque etnografico “cuestiona la vision racional y abstracta
que la economia politica clasica tiene del mercado. Critica el postulado naturalista de-
finido por Smith, segtn el cual la propension del [ser humano] a intercambiar y a tro-
car es natural” (pp. 39-40). En realidad, “el intercambio mercantil no puede ser com-
prendido sin considerar el contexto mas amplio en el cual se inscribe, sea social, cultu-
ral o étnico” (p. 40).

En las tltimas dos décadas,

Numerosos trabajos de campo han puesto de manifiesto los resortes ocultos
del encuentro entre la oferta y la demanda. (...) La apertura de la “caja negra”
del mercado se ha efectuado en dos direcciones complementarias: la determi-
nacién de los precios y el rol de los intermediarios mercantiles en la reduc-

cion de la incertidumbre propia al intercambio. (p. 40)

De hecho, “fijar un precio implica establecer una correspondencia entre unas se-
ries de bienes identificados y unos valores. Esta operacion cognitiva pone en el centro
del analisis la cuestion de la evaluacion” (p. 40). A su vez,

Frente a la incertidumbre y los comportamientos estratégicos de las partes
[implicadas], el encuentro entre la oferta y la demanda requiere el trabajo
continuo de intermediarios que permiten efectuar las transacciones. (...)
Cumplen dos misiones esenciales: la difusiéon de una informacién necesaria-
mente imperfecta entre los actores y la participacion en los procesos de eva-
luacion de las mercancias. (...) La formacioén de los precios aparece entonces
como el reflejo de una morfologia social de los mercados y de la competen-
cia, de una socio-historia de los profesionales o de un marco institucional. (p.
41)
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Asimismo, “los trabajos etnograficos llevados a cabo a escala mundial muestran la
pluralidad de los valores morales vinculados al mercado” (p. 43). En ese sentido, “es
necesario recontextualizar los valores morales que toman un sentido que depende de

un contexto, a la vez, histérico y nacional” (p. 43).

Recientemente, el mercado ha conquistado unos territorios protegidos hasta en-
tonces, como el comercio de 6rganos, de los datos personales o de los derechos me-
dioambientales, generando una literatura critica sobre la mercantilizaciéon de la natu-
raleza, del cuerpo humano o de la intimidad (p. 43). Esta evolucion se acompana “de
una reordenacion de las relaciones entre el Estado y el mercado, a través del recurso
creciente al mercado en la gestion de los recursos publicos” (p. 44). En el centro de las
preocupaciones generadas por la mercantilizacion de la naturaleza y de los instrumen-
tos de la accion publica se encuentran los mercados de los derechos medioambientales.
Otros estudios han puesto de manifiesto la nocién de bien comuin que ha sido reivindi-
cada por los movimientos anter-mundialistas y los activistas en su critica del capitalis-
mo. Ha generado un debate sobre la produccion, legitimacion y gobernanza del bien
comun. “Interrogando la frontera entre mercado y cooperacion [asi como] entre tem-
poralidad econémica, humana y ecolégica, la cuestion de los comunes abre un amplio

campo a la etnografia econémica” (pp. 46-47).

Asimismo, “la moneda es un objeto privilegiado de la antropologia econémica, [al
permitir] identificar el origen historico del hecho monetario” (p. 47). Ademas, procede
a una critica del utilitarismo econémico, al considerar que “la moneda, no es solamen-
te un instrumento de intercambio, [sino que constituye, ademas], un simbolo para la
comunidad y desempena un rol esencial en la reproduccion del grupo social y la esta-
bilidad del orden politico” (p. 47). El desarrollo de las criptomonedas, las monedas lo-
cales alternativas y la finanza verde puede interesar la etnografia econémica. “Interro-
gan, fundamentalmente, la articulacion entre monedas, territorios, grupos sociales y
formas de regulacion. Cuestionan la fractura entre valor privado y moneda publica” (p.
47). De hecho, “si las funciones monetarias son objeto de consenso, los antropdlogos se
dividen sobre la naturaleza de la moneda” (p. 48).

Zelizer (1994) muestra, de su parte, que, “incluso en el mundo moderno, donde la
moneda es supuestamente neutral y universal, los actores sociales distinguen, en sus
practicas diarias, diferentes formas de moneda, restringiendo las utilizaciones o
estableciendo unas fuentes o unos destinatarios precisos” (p. 50). Estudia, para ello,
tres casos de figura: el del don caritativo, el del intercambio doméstico y el de la
“moneda de los pobres”. A través de estos casos, pone de manifiesto “la manera en que
los individuos dan una impronta fisica, espacial, material a la moneda”, procediendo a

su marcaje (p. 50). Estas practicas contribuyen a crear unas monedas multiples que
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“corresponden a situaciones sociales particulares, poniendo en juego los vinculos

sociales, en via de creacion o de disolucion” (pp. 50-51).

Si la crisis financiera de 2008 ha incrementado la diversidad del orden monetario,
a través del cuestionamiento del monopolio estatal sobre la moneda, “las evoluciones
tecnologicas han [transformado en profundidad], a la vez, los modos de produccion y
de circulaciéon de la moneda” (p. 53). Asi, “el marco tedrico ofrecido por las monedas
paralelas o alternativas, permite [estudiar] la diversidad del hecho monetario
contemporaneo, desde la apariciéon de las [monedas locales] hasta las criptomonedas
pasando por las monedas privadas [y] las monedas y digitales” (p. 53).

En el cuarto capitulo, que se interesa por los consumidores y los emprendedores,
las investigadoras francesas observan que, desde finales de la década del 2010, las
nuevas plataformas “ofrecen la posibilidad inédita de relacionar, ampliamente y
directamente, a consumidores y productores, cada uno pudiendo convertirse en
productor de servicios y de bienes, pero también en consumidor” (p. 55). Ese cambio
afecta igualmente al mundo laboral, especialmente en ciertos sectores de actividad,
tales como la hosteleria, el turismo, la finanza, el cuidado y los servicios prestados a las
empresas. De la misma forma, la aparicion de la economia colaborativa, “favorecida
por las tecnologias digitales, [transforma en profundidad] las practicas econdémicas y
difumina las fronteras de los intercambios, produciendo multiples confusiones entre
produccién y consumo, don e intercambio, trabajo y ocio” (p. 55). Esta evolucion abre
un nuevo campo a la etnografia de la vida diaria, “partiendo de los micro-
intercambios, donde todos se convierten en actores (...) de la vida econémica, para
desembocar en el analisis de los cambios estructurales” (p. 56). Estas nuevas formas de

intercambio, de produccién y de consumo exigen nuevas perspectivas.

La perspectiva antropolégica del consumo oscila entre dos posturas: por una par-
te, “ha elaborado una concepcioén del consumo social, relacional y activa”; y, por otra
parte, muestra que “las practicas de consumo moderno [tienen] una fuerte dimension
simbolica” (p. 57). Tras considerar, durante un largo periodo, que el consumo contem-
poraneo era una fuente de alienacion, la antropologia econémica insiste actualmente
en el caracter simbolico de las practicas de consumo. Méas precisamente, incide en tres
dimensiones: 1) la faceta identitaria e incluso comunitaria del consumo; 2) las relacio-
nes de poder, que se expresan a través de las prohibiciones; y, 3) la diversidad de las

practicas y su funcién de afirmacion de si mismo (p. 58).

En las sociedades modernas, “la demanda no es la expresion de las necesidades o
de los gustos individuales, sino que es objeto de una estrecha regulacién social. Por lo

cual, las practicas de consumo [estan relacionadas con el] grupo: son, a la vez, vector
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de integraciéon a un grupo de pertenencia y signo de distinciéon social” (p. 58). De
hecho, “las practicas de consumo son productores de vinculos sociales, pero actian
igualmente como estrategias de posicionamiento en las relaciones de fuerza sociales”
(p. 58). Estas practicas son, simultineamente, “la manifestacion y el instrumento de
estrategias de posicionamiento social (p. 59). De su parte, Daniel Miller (1991)
considera que “los objetos, no son utilizados solamente en referencia a ciertos grupos
sociales, sino que pueden ser, en si solos, constitutivos de una relacion social. Sus
propiedades intrinsecas [y] su forma material son importantes” (p. 59). Asi, el
consumo puede ser un espacio de libertad entre la produccién industrial y adquiere un
significado y un uso diferentes en funcion de los contextos culturales (p. 60). De
hecho, si todas las sociedades producen bienes destinados al intercambio, estos no se
convierten necesariamente en mercancias. “Ciertos bienes estin sometidos a un

proceso de mercantilizacion lineal, mientras que otros son singularizados o desviados”
(p. 61).

Asimismo, la etnografia de las empresas “conduce a interesarse por las redes in-
terpersonales como un modo especifico de coordinacién de las actividades mercantiles,
por la importancia relativa de la cultura y de las instituciones, y por la génesis de la
confianza entre actores econémicos” (p. 62). En los afios ochenta, una serie de estudios
insiste en “la dimension local de las actividades empresariales. (...) Se describe la emer-
gencia de pequefias empresas familiares, innovadoras, vinculadas a un tejido empresa-
rial local, factor de dinamismo” (p. 64). De la misma forma, se asiste a la aparicion de
una nueva figura empresarial, la del “empresario de si mismo” (p. 64).

A su vez, la dimensién comparativa de la antropologia es util para comprender los
resortes “de la eficacia empresarial y de la figura del emprendedor” (p. 66). Privilegia
dos orientaciones. La primera aborda la fabrica del empresario, “a la confluencia de las
instituciones de desarrollo y de los espacios politicos y sociales” estatales (p. 66), mien-
tras que la segunda examina las condiciones en las cuales “las élites de las naciones
descolonizadas se apropian los instrumentos culturales y sociales necesarios para con-
vertirse en empresarios de éxito” (p. 67).

Por ultimo,

El rol del Estado en la economia supera de lejos la organizacion y la gestion
de la produccion, de los intercambios y del consumo, [ya que] el Estado cam-
bia las relaciones sociales y, mas alla, influye en los modelos de consumo y
los estilos de vida. La accién econémica del Estado modifica las fronteras en-
tre produccion mercantil y produccion doméstica, y contribuye, a la vez, a la

definicion social del trabajo y al desarrollo de la economia sumergida. (p. 67)
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Esto abre la via a “una etnografia comparativa que se apoya en etnografias situa-
das” (p. 67).

En el quinto capitulo, que se adentra en las definiciones sociales del trabajo, las
autoras recuerdan que la antropologia econémica se apropia la nocién marxista del
modo de producciéon doméstico para designar las relaciones de produccion fuera del
marco salarial. Estos analisis se han actualizado para “pensar el desplazamiento de las
fronteras entre el trabajo remunerado y el trabajo gratuito”, entre el trabajo reconoci-
do y el trabajo invisible (p. 69). El auge de:

Los instrumentos de comunicacion y de las plataformas de intermediacion
entre vendedores y compradores han completamente [reconfigurado] las
fronteras entre trabajado remunerado y trabajo gratuito en amplias cadenas
de produccidn, a escala mundial, que se trate de los medios de comunicacion,
de la cultura, del marketing y de la propaganda, pero también del ocio, del

cuidado, del comercio y de la logistica. (p. 69)

Asimismo, la antropologia econdmica se interesa por el trabajo reproductivo que
alude a la parte doméstica, gratuita e invisible de la actividad econémica, que se distin-
gue del trabajo remunerado, publico y socialmente reconocido. A su vez, aborda “la
creacion de la multiplicidad de los derechos de propiedad sobre la tierra, el trabajo o
las obras (...) en un mundo enfrentado a un auge de los mercados de bienes inmateria-

les, patentes, informaciones, productos culturales, contratos, titulos financieros”, etc.
(p. 70).

El trabajo se ve directamente afectado por las cuestiones relativas a los “derechos
de propiedad, sean reconocidos y garantizados por un Estado de derecho, por el dere-
cho medioambiental o por grupos mafiosos” (p. 73). Asi, han aparecido nuevas formas
ilegales de trabajo “que plantean (...) la cuestion de los derechos de propiedad sobre los
propios trabajadores” (p. 73). Es el caso del trabajo clandestino realizado por migrantes
sin papeles y las relaciones del trabajo en los mercados paralelos de bienes ilicitos (pp.
73-74).

Asimismo, “el cuestionamiento del modelo de la grande empresa capitalista, em-
pleadora tnica de asalariados a los que esta vinculada por unos contratos de trabajo de
larga duracidn, se efectia en dos direcciones” (p. 74). Por un lado, “se asiste, en rela-
cién con el dinamismo econdémico de los sectores de la informacion, de la cultura y de
las posibilidades [ofrecidas] por las nuevas tecnologias informaticas, a la difusiéon del
modelo del productor independiente, intelectual o artista, que defiende sus derechos
de propiedad intelectual” (p. 74). Por otro lado, “la multiplicacion de la subcontrata-

cion, el trabajo interino y la externalizacion de las tareas, caracteristicas de la globali-
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zacion industrial (...), difuminan los vinculos juridicos entre ordenantes y mano de
obra” (p. 74).

Por ultimo, la cuestion del reparto de las remuneraciones entre productores, se
plantea con una cierta agudeza, primero, porque se han difundido unas formas no sa-
lariales de remuneracion en el seno de las empresas, y, segundo, porque el consumo de
masas (...) ha dejado lugar a la diferenciacion de los productores, concediendo una im-

portancia creciente a las marcas y a los labeles. De hecho,

En el seno de una division del trabajo cada vez mas compleja, la cuestiéon de
la visibilidad de las tareas y de la contribucion de los diferentes productores
al producto final se ha convertido en el objeto de luchas en torno a la repre-
sentacion material y cognitiva del proceso de trabajo. (p. 75)

Paralelamente, las tultimas décadas han puesto de manifiesto la importancia de las
tareas reproductivas, ampliamente confiadas a las mujeres y sin verdadero reconoci-
miento durante un largo periodo. Los etnografos se interrogan “sobre las fronteras his-
toricamente cambiantes entre las tareas reproductivas susceptibles de ser delegadas a
terceros y las tareas reproductivas que no pueden abstraerse de su contexto interper-
sonal” (p. 76). En unas sociedades cada vez mas envejecidas, se produce “un nuevo des-
plazamiento de la frontera entre el trabajo gratuito reproductivo, realizado en el marco
doméstico, y unas profesiones en proceso de definicion en torno al cuidado de las per-
sonas mayores dependientes” (p. 80). Asi, se han desarrollado oficios de proximidad
que comparten rasgos comunes: llevadas a cabo por mujeres poco cualificadas o inmi-
grantes, con o sin papeles, se basan en “una articulacion original entre la esfera intima
y la esfera del mercado, entre la relacion personal de confianza [y] afectividad, la rela-
cion de fuerza y el profesionalismo” (p. 80). El proceso de profesionalizacion de las ta-
reas de cuidado ha visibilizado las tareas realizadas en el ambito familiar sin ser remu-

neradas (p. 81).

En el sexto capitulo, titulado La globalizacion y sus consecuencias, las autoras
indican que el conjunto de los conceptos antropologicos y de los métodos etnograficos
permite comprender las principales evoluciones acontecidas en las ultimas tres
décadas: la difusion de la economia de mercado en los antiguos paises comunistas del
Este, la modernizacion y el desarrollo de los paises del Sur, y las resistencias a la
aceleracion de la globalizacion (p. 85). De hecho, en los paises de Europa del Este, los
etnografos han analizado la violencia de la transicion de economias planificadas a
economias de mercado. En los paises del Sur, estas evoluciones han tomado otras
formas, tales como los efectos no deseados de las ideologias poscoloniales de
desarrollo asociados a las crisis monetarias y sociales resultantes de la imposicion de

politicas neoliberales. Y la globalizacion ha provocado una concienciacion progresiva,
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a escala mundial, de la destruccidn, en ciertas zonas, de las condiciones de vida, tanto
humanas como animales y vegetales (p. 86).

Mas detalladamente, se observa como, a partir de los afios noventa, los paises de
Europa del Este realizan una transicion rapida y a menudo brutal a la economia de
mercado. “El reto consiste en proponer una lectura del cambio que integre tanto las
herencias histéricas como la diversidad de las realidades de campo y de las trayecto-
rias individuales y colectivas” (p. 86). A pesar de vivir bajo regimenes totalitarios, cier-
tos antropdlogos ponen de manifiesto la autonomia relativa de la que gozan los indivi-
duos en los paises comunistas, “estudiando la importancia de los ajustes realizados en
la base y las practicas informales” (p. 87). Segun Verdery, la quiebra del modelo comu-
nista no seria el resultado de una implosién de un sistema agotado, sino de “una con-
juncioén de ciclos econoémicos desfavorables” (p. 87).

Sea cual sea la explicacion proporcionada para dar cuenta del derrumbe de los re-
gimenes comunistas, lo cierto es que, tras la caida del Muro de Berlin, los reformado-
res radicales promueven una privatizacion rapida de los recursos naturales, de los
bienes publicos y de las empresas estatales, sin tener en cuenta el hecho de que, para
las personas mayores, a menudo privadas de capitales sociales y culturales, esta politi-
ca es sinébnimo de desposesion. Mientras que la privatizacion de las grandes empresas
publicas ha precarizado a buena parte de la poblacion que carece de estabilidad laboral
y de acceso a las prestaciones sociales, ha favorecido la irrupciéon de una clase de oli-
garcas “cuya fortuna se ha apoyado en procesos mas o menos fraudulentos, en posicio-
nes rentistas o en la explotacién de recursos naturales” (p. 88). De hecho, los antrop6-
logos se interesan por estas nuevas élites; sabiendo que “las relaciones que las élites
burocraticas habian podido establecer en el sistema [comunista] han propiciado su éxi-
to durante el periodo de transformacion” (p. 88).

Los antropologos critican la concepcion del cambio promovido por los economis-
tas neoliberales porque no tiene en cuenta la diversidad de las economias. Ademas, “el
analisis de la transformacion estructural de estas economias implica tener en cuenta el
devenir de las instituciones existentes” (p. 88). En ese sentido, la antropologia econo-
mica propone a los economistas neoliberales y a los reformadores radicales una expli-
cacion del fracaso de las transiciones llevadas a cabo. En efecto, los trabajos de campo
llevados a cabo ponen de manifiesto “la importancia de los dispositivos internacionales
y de las herencias histdricas en el funcionamiento de los mercados, la variedad de las
configuraciones existentes, asi como el rol de los valores y de las representaciones en
la acciéon econdémica” (p. 89). Asimismo, “los estudios sobre los paises poscomunistas
permiten [realizar] una relectura de algunos temas centrales de la antropologia econo-
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mica clasica, como la moneda, los mercados o el trueque. Pero, abren igualmente nue-

vos campos de estudio, (...) tales como las redes o la propiedad” (p. 89).

En cuanto a los paises del Sur, “los llamamientos al desarrollo lanzados en un con-
texto de descolonizacion y de Guerra Fria desembocan, a partir de los afios ochenta y
noventa, en unos fracasos y en el cuestionamiento de los esquemas de modernizaciéon
considerados como mecanicistas y simplistas” (p. 92). La mayoria de los antropdlogos
especializados en los paises en desarrollo abordan tres ambitos principales: la defini-
cion de las politicas y de los programas; su implementacion por los actores del cambio,
sean organizaciones internacionales o actores locales; y los efectos de estas politicas
sobre las poblaciones concernidas.

Lo cierto es que:

La nocién de desarrollo ha cambiado de contenido, [dado que], de una con-
cepcién macro-social fundada en unas reformas econémicas de [cierta] mag-
nitud, ha evolucionado hacia unos proyectos limitados, mas respetuosos del
medioambiente, y [orientados] hacia una implementacién mas participativa,

integrando a las poblaciones locales. (p. 93)

De hecho, desde los afios cincuenta, la antropologia contribuye a un mejor cono-
cimiento de los intercambios y de las relaciones econdmicas. “Critica el economicismo
de los programas de desarrollo llevados a cabo por las organizaciones internacionales
y ponen de manifiesto la existencia de valores locales y saberes indigenas” (p. 93). A
partir de los afios setenta, pone en evidencia “una dependencia y una explotacion cre-
cientes de los paises pobres por el mundo occidental industrializado. Ademas, los pro-

gramas son denunciados por sus efectos destructivos” (p. 93).

Con el giro neoliberal de los anos ochenta, que se traduce por la retirada progresi-
va de los Estados, irrumpen las organizaciones internacionales que se caracterizan por
su heterogeneidad, tanto en cuanto a sus estatus como a sus misiones. En ese panora-
ma, las agencias de la ONU juegan un papel relevante, aunque las politicas de inspira-
cion neoliberal sean esencialmente llevadas a cabo por el Banco Mundial y el Fondo
Monetario Internacional. La libertad de movimiento del capital es considerada como
una condicion esencial al desarrollo econémico. Esto provoca una pérdida de legitimi-
dad de las organizaciones internacionales, ya que carecen de autonomia respeto a los

Estados que los financian y tienden a sucumbir a la presiéon de los mercados.

No en vano, ese giro coincide con la voluntad de devolver el poder a las iniciati-
vas locales, bajo el impulso del paradigma del empoderamiento. Esa concepcion se de-
fine como el hecho de adquirir o reforzar el poder de las comunidades locales y de los
colectivos vulnerables. Ante esa demanda, a partir de los afos noventa, las organiza-
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ciones internacionales han incorporado esta nocion a su vocabulario y la han situado
“en el corazodn de la retdrica sobre la participacion de los pobres al desarrollo” (p. 97).
No en vano, esa incorporacion se ha hecho pagando el precio de una atenuacion de su
significado y de su integracion en el mercado, perdiendo parte de su dimensién eman-
cipadora (p. 97).

En materia de globalizacion,

Iniciada en los afios ochenta, la circulacién de bienes, servicios,
capitales y consumidores se ha acelerado en los afios 2000. Ha
transformado la articulacion entre la escala global y la escala local,
ademas de tener efectos redistributivos [notables], e incluso
insospechados, en ciertos sectores de actividad, regiones, paises y
poblaciones. Ha [afectado] igualmente las reacciones y movilizaciones

a escala internacional. (p. 99)
Para Burawoy (1985),

La tirania del control de la direccién sobre el trabajo de los obreros ha sido
sustituida por otra tirania, la del capital y de su movilidad. La difuminaciéon
de las fronteras en las decisiones de localizaciéon priva los obreros de cual-
quier medio de negociaciéon y socava el poder de los sindicatos. Ese proceso

de desterritorializacion (...) tiene efectos sobre las relaciones laborales. (p. 99)

Esto conduce a matizar la distincion entre lo global y lo local. “Habitualmente, el
primer término alude a la dimensién econémica y financiera, mientras que el nivel lo-

cal esta mas asociado al contenido social y cultural de la vida cotidiana” (p. 99).

Otras investigaciones han analizado el lugar del Estado en el mundo globalizado.
Si los Estados contintian jugando un papel fundamental, a pesar del rol creciente de-
sempefiado por las organizaciones internacionales y las multinacionales, se ven afecta-
dos por “los movimientos migratorios amplificados y la difusién electrénica de la in-
formacién de masas” (p. 100). Otros estudios priorizan la tematica de las desigualdades
sociales y econdmicas, lo que traduce, a la vez, un cambio de paradigma, una evolu-
cion de las sensibilidades y un incremento efectivo de las desigualdades, no tanto entre
paises, como en el seno de los paises industrializados. De hecho, en estos paises, se
asiste “al deterioro de las condiciones de vida de los trabajadores precarios, a la apari-
ciéon de nuevos pobres, especialmente entre las mujeres con nifios [a cargo], y varios
tipos de desclasificacion a escala individual e intergeneracional” (pp. 100-101).

En definitiva,
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La nueva antropologia econémica dialoga con la ciencia econémica. (...) Por-
que se define por su enfoque cientifico, la observacion directa, puede dialogar
con la historia econémica y cooperar con aquellos economistas que se defi-
nen igualmente por su perspectiva cientifica, la formalizacién y el calculo. (p.
105)

La etnografia privilegia el trabajo de campo y el contacto directo con los actores
durante largos periodos. “Es en la confrontacion con universos diferentes al suyo que
concibe la ruptura con sus prenociones” (p. 105). No en vano, la colaboracion entre
ambos supone cumplir dos condiciones: por una parte, “deshacerse, al menos provisio-
nalmente, de los debates epistemoldgicos que han contribuido a enquistar las posicio-
nes [respectivas]”; y, por otra parte, alejarse de los debates ideoldgicos sobre “la natu-
raleza del capitalismo, sus efectos y las posibilidades de reformarlo” (p. 106).

Al término de la lectura de La nouvelle anthropologie économique, es preciso
sefalar el caracter novedoso del tema abordado y el rigor con el cual las autoras han
procedido a la exposicion y al analisis de las principales teorias, conceptos y
metodologias utilizados por la nueva antropologia econémica, haciendo hincapié en
los estudios empiricos llevados a cabo por los antropélogos desde la creacion de su
disciplina. Constatan que la difuminacion progresiva de las barreras disciplinares a
partir de los afos setenta ha propiciado el didlogo entre la etnografia econdmica y la
ciencia econdmica, siempre y cuando el debate se centre en los objetos de estudio y en
los métodos cientificos utilizados para analizarlos. Ademas, la buena estructuracion del
libro, la coherencia del razonamiento seguido y la claridad de la presentacion, asociado

a un estilo fluido, propician la comprension de la tesis defendida.

En suma, la lectura de esta obra se antoja ineludible para mejorar nuestro conoci-

miento de la nueva antropologia econdmica.
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